NetMark Pro e.U. - Ihr Erfolg, Unsere Mission

Unsere Zielgruppen

Gastronomie: Machen Sie lhre Leidenschaft fir gutes Essen online erlebbar. Gewinnen Sie neue
Gaste und steigern Sie lhre Bekanntheit.

KMUs: Ihre Stéarke ist Ihre Regionalitat - wir machen sie auch digital sichtbar.

Grunder & Startups: Lassen Sie lhre Vision Wirklichkeit werden. Starten Sie professionell in die
Online-Welt.

Handwerker: Zeigen Sie lhre Meisterwerke der Welt und gewinnen Sie neue Auftrage durch eine

Uberzeugende Online-Prasenz.

Unsere Dienstleistungen

1. Website-Erstellung
- Ihre Website - Ihr digitales Aushéngeschild: Funktional, modern und bezahlbar.
- Mobile- und SEO-optimiert fir maximale Sichtbarkeit.

- Bequem auf Raten zahlbar, ohne Kompromisse bei der Qualitat.

2. Suchmaschinenoptimierung (SEO)
- Wir bringen Sie an die Spitze der Google-Suchergebnisse.

- Lokale und branchenspezifische Optimierung fiir mehr Relevanz.

3. Online-Marketing
- Mit LinkedIn- und Instagram-Strategien erreichen Sie die richtigen Kunden.

- Google Ads, die wirken - fur mehr Klicks und mehr Umsatz.

4. Werbematerialien

Seite 1



NetMark Pro e.U. - Ihr Erfolg, Unsere Mission

- Von eleganten Flyern bis zu kreativen Verpackungen - alles aus einer Hand.

- 2025 geplant: Geschenk- und Weinverpackungen fur jeden Anlass.

5. CRM-L6sungen (Customer Relationship Management)

- Bleiben Sie mit Ihren Kunden in Kontakt: Newsletter, Rundschreiben und mehr.

6. 24/7 Kundenbetreuung

- Immer erreichbar, wann immer Sie uns brauchen.

Warum NetMark Pro e.U.?

- **lhr Erfolg ist unser Ziel:** Wir verstehen lhre Vision und setzen sie digital um.

- **Individuelle Losungen:** Websites auf Raten, mafl3geschneiderte Beratung und Betreuung.

- *Ganzheitliche Strategien:** Alles, was Sie fur Ihre Online-Prasenz bendétigen.

- **Mehrwert sichtbar machen:** Lassen Sie uns zeigen, wie eine Website Ihre Welt verandern

kann.

Zukunftsausblick

- 2025: Einfihrung von Geschenk- und Weinverpackungen als Erweiterung unseres Portfolios.

- Wir bleiben Ihr verlasslicher Partner fur Innovation und Wachstum.
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